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Vielleicht brauchst
du nicht mehr

Content.

SESSION 5 - SICHTBARKEIT MIT SYSTEM

01 OPENING

02
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rkeit ist

Sich

o

kein Zufall.

Sondernein System.
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01 OPENING

03



SIS B
S R
Y S N
N
N %
S N

NAVIG ﬂ%FQR INNEN

HANNOVER LeR EIGENTLICHE SCHMERZ

Die meisten
Unternehmerinnen haben
kein Content-Problem.

{ Zu viele Ideen. } { Zu viele Kanale. }

[ Keine Struktur. } [ Permanenter Marketingdruck.}

SESSION 5 - SICHTBARKEIT MIT SYSTEM

01 OPENING
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REFRAME

Kl ist mehr als ein Content-
Tool.

Sie ist eure strategische Co-Pilotin. Sie kann:

strukturieren
analysieren
priorisieren

spiegeln

strategisch mitdenken

SESSION 5 - SICHTBARKEIT MIT SYSTEM

02 DER STRATEGISCHE SHIFT
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UBERGANG

Sichtbarkeit beginnt nicht
bei Content.

Sondern bei Positionierung.

02 DER STRATEGISCHE SHIFT

Angebot Zielgruppe Kernproblem Markteintritt

SESSION 5 - SICHTBARKEIT MIT SYSTEM
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WERKZEUG

Was Kl hier leisten kann.

Angebotsstruktur
Kundenpersona
Marktanalyse
90-Tage-Plan
Positionierungsscharfung

SESSION 5 - SICHTBARKEIT MIT SYSTEM

03 ANGEBOT & MARKTEINTRITT
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METHODE

Die 3 Schritte.

/

-

SCHRITT 01

Kernproblem.

Welches reale Problem |0st
dein Angebot — prazise

benannt, nicht abstrahiert.

KLARUNG

\

SESSION 5 - SICHTBARKEIT MIT SYSTEM

/

SCHRITT 02

Kundenpersona.

Wem hilfst du genau — Sprache,
Kontext, Trigger, Suchbegriffe.

ZIELBILD

03 ANGEBOT & MARKTEINTRITT

-

SCHRITT 03

Angebotsvarianten.

Drei Versionen deines Angebots fur drei

Reifegrade deiner Zielgruppe.

SKALIERUNG

08
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UBERGANG

Vom Angebot zur
Sichtbarkeit.

Jetzt wird wichtig:

Welche Kanale?
Welche Inhalte?
Welche Strategie?

SESSION 5 - SICHTBARKEIT MIT SYSTEM

03 ANGEBOT & MARKTEINTRITT
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04 DER 3-KANAL-ANSATZ
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MODELL

04 DER 3-KANAL-ANSATZ

Der smarte 3-Kanal-Ansatz.

01

Sichtbarkeits-
kanal.

Instagram - LinkedIn - Reels.
Dort, wo Menschen sich zum

ersten Mal angesprochen fuhlen.

REICHWEITE

SESSION 5 - SICHTBARKEIT MIT SYSTEM

02

Vertrauenskanal.

Newsletter - Blog - Longform.
Dort, wo Beziehung und Expertise
entstehen.

BEZIEHUNG

03

Conversionkanal.

Landingpage - Freebie - Webinar.
Dort, wo aus Interesse Handlung

wird.

LEADGENERIERUNG

11



KANAL 01

Sichtbarkeitskanal.

Instagram - LinkedIn - Reels.

Ziel: Problem-Bewusstsein

SESSION 5 - SICHTBARKEIT MIT SYSTEM

04 DER 3-KANAL-ANSATZ
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KANAL 02

Vertrauenskanal.

Newsletter - Blog - Longform.

Ziel: Nahe & Expertise

SESSION 5 - SICHTBARKEIT MIT SYSTEM

04 DER 3-KANAL-ANSATZ

13



KANAL 03

Conversionkanal.

Landingpage - Freebie - Webinar.

Ziel: Handlung & Leads Leadgenerierung

SESSION 5 - SICHTBARKEIT MIT SYSTEM

04 DER 3-KANAL-ANSATZ
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ZUSAMMENFUHRUNG

Kl hilft dir, daraus ein
funktionierendes System zu
bauen.

Nicht Uberall gleichzeitig. Sondern strategisch.

SESSION 5 - SICHTBARKEIT MIT SYSTEM

04 DER 3-KANAL-ANSATZ
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SIGNATURE

Wie Kl dich
beschreibt.

05 DAS ZUKUNFTSTHEMA
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WAS KI SIEHT

Kl-Systeme bauen ihr Bild
von dir aus Fragmenten.

@ LinkedIn <Erwéihnungen> <Interviews>
<Podcasts> <Profile> @

SESSION 5 - SICHTBARKEIT MIT SYSTEM

05 DAS ZUKUNFTSTHEMA
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Sichtbarkeit bedeutet heute:

bewusst beschreibbar zu
sein.

SESSION 5 - SICHTBARKEIT MIT SYSTEM

05 DAS ZUKUNFTSTHEMA
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CASE STUDY

Beispiel: DRIFTBASE.

DRIFTBASE

OFF-SEASON BUSINESS EXPERIENCE

Arbeiten; was wirklich zahlt.

Strukturierte Off-Season Business Experience flr Fokus,

Tiefe und echte Verbindung.

Experience entdecken Termine ansehen

¥ Made with Manus

SESSION 5 - SICHTBARKEIT MIT SYSTEM

DRIFTBASE — Strukturierte Business Experience am Meer
Strukturierte Deep-Work Experience in ruhiger Meeresumgebung. Fokus, Tiefe und

kuratierte Community fur anspruchsvolle Entscheider:innen.

Positionierung
Marktanalyse
Angebot
LELEL

Contentstrategie

06

LIVE-BEISPIEL

20
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ARBEITSPHASE

Live-Prompts.

Nicht zu viele. Diese vier reichen.

01 Kernproblem

03 90-Tage-Plan

SESSION 5 - SICHTBARKEIT MIT SYSTEM

02 Persona

04 Kanalstrategie

06

LIVE-BEISPIEL

21



06 LIVE-BEISPIEL

Arbeitsphase

Angebot, Markteintritt & Content

01 Postionierungs-Pdf 02 Market-Analyst-PDF

\ Fur die weitere Analyse bitte die Folge-Prompts nacheinander in den Chat einfiigen

=2nd auf deiner Analyse
mmenfassen und dabei besonders folgende Punkte beriicksichtigen: Kernproblem,

90-Tage-Markteintrittspla
tte den Chat struktu :
Angebotskonzept, 90-Tage
itentstrategie entlang von drei Kanalen

ehung Conversion-Kanal — Kaufentscheidung und Leadgenerierung 3.

1. Erstelle mir einer

2. Kannst du mir
Kundenpersor

3. Entwickl

Markteintrittsplan
Sichtbarkeitskanal — Reichweite und Problem-Bewusstsein Vertrauenskanal
r jeden Kanal liefere: = strategisches Ziel

f ere die Kana

il .‘.. Ori

— Call-to-Ac

tformate — Themencluster — Beispiel-Inh 4 risie
tung FORMAT Tabelle + strategische Erlauterung + Handlungsempfehlung.Marke

te Plattformen -
strateqgis

K / (Sichtbarkeitskanal, Vertrauenskanal, Conversion-Kanal) ein

SESSION 5 - SICHTBARKEIT MIT SYSTEM
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EINLADUNG

KI NAVIGATORINNEN
HANNOVER

Ein Raum fur:

Austausch Sichtbarkeit
Strategie Kl-Praxis

SESSION 5 - SICHTBARKEIT MIT SYSTEM
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23



-

. ~ . - 07 COMMUNITY & ABSCHLUSS
NAVIGAT NEN e
HAN R

Vielleicht brauch
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